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"Chiunque smetta di imparare è un vecchio, che abbia 20 anni o 80.” 
Henry Ford 

 

 

A CHI È RIVOLTO 
 
     Abbiamo pensato a quei giovani che hanno un sogno 
imprenditoriale e a coloro che sono già imprenditori e vogliono 
sviluppare il proprio business, ma non solo, il nostro target è 
rappresentato anche da professionisti, studenti e laureati che 
desiderano specializzarsi in questa materia.  
     Non un semplice corso fine a se stesso, ma un modo singolare di 
fare formazione e ricerca scientifica tra discenti, formatori e 
imprenditori. Ecco, abbiamo pensato di arricchire queste giornate con 
testimonianze, grazie ad Imprenditori che hanno accettato il nostro 
invito, dando   la piena disponibilità a raccontare la loro personale storia 
imprenditoriale. Quali i trucchi del mestiere per il raggiungimento del 
successo? 
C’è tempo fino al 15 NOVEMBRE 2016 per candidarsi al percorso di 
formazione in Creazione d'Impresa e Sviluppo Competitivo, in 
collaborazione con la XV Comunità Montana Valle del Liri e Conscom.  
Il percorso si rivolge a 30 giovani, laureati, diplomati, professionisti, 
imprenditori, commercianti etc. con la passione per il made in Italy, con 
il desiderio di innovare il modo di produrre, gestire e comunicare, aprire 
una Partita Iva, o un'azienda e svilupparla.  
Il progetto ha l’obiettivo di promuovere e sostenere la creazione 
d'impresa, ma non solo, vogliamo specializzare i giovani nella redazione 
del Business Plan, partendo dall'idea imprenditoriale e passando per gli 
aspetti gestionali, finanziari e di marketing.  
 

IL PROGRAMMA 
 

• Che cos'è l'impresa: nuove opportunità di sviluppo e di 
innovazione  

• La figura dell'imprenditore ed il contesto in cui agisce 
• Le diverse forme giuridiche d'impresa e i nuovi Business 
• Correggere gli errori ed essere competitivi 
• Il marketing, lo sviluppo della visibilità dei servizi  
• Il Business Plan e le forme di finanziamento  
• Il Piano di Marketing strategico: struttura, contenuti e processi 
• Il Posizionamento competitivo sul mercato 
• La gestione del cliente, la comunicazione, l’accoglienza in 

riferimento alla committenza privata, la visibilità del servizio 
sul territorio, e la promozione di un servizio e di un’azienda  

• Tecniche e modalità di pubblicizzazione e promozione di un 
servizio, le possibilità offerte dalla rete Web per la 
promozione, la reputazione sulla rete 
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DATE E DURATA 

Il Corso ha una durata di 20 ore distribuite in tre giornate formative. 
Durante il corso saranno studiati dei casi aziendali. 

19 - 20 - 26 Novembre 2016 

dalle ore 9.00 alle 13.00 e dalle 14.00 alle 16.00 

 
OBIETTIVI 

 
Il percorso ha l’obiettivo di accompagnare i discenti nell'acquisizione di 
competenze per la creazione d'impresa, nell’avvio di un lavoro 
autonomo e nella specializzazione professionale in un ambito davvero 
interessante.  
  
Al termine del percorso i partecipanti saranno in grado di: 
 

 implementare il proprio progetto d’impresa 
 guidare l’impresa con buona managerialità 
 sviluppare il proprio business 
 prendere decisioni sulle campagne di marketing, 

comunicazione aziendale e   posizionamento competitivo 
 

I DOCENTI/OSPITI  
Le giornate formative saranno arricchite da Ospiti d'eccezione che 
racconteranno la propria storia imprenditoriale indicando come sono 
riusciti a raggiungere il successo.   
 
Piero Iafrate 
Dottore in economia e in scienze giuridiche, docente in organizzazione 
aziendale accreditato presso il Ministero dei Trasporti, ideatore del 
progetto SOS FARE IMPRESA. Dirigente d'azienda e consulente 
aziendale in materia di creazione d'impresa, ha lavorato in aziende 
come Piaggio, indotto Fiat, Pirelli e P&G. Autore di diversi testi e saggi 
scientifici. 
 
Maurizio Lozzi 
Sociologo, Dottore di Ricerca in Scienze Politiche, docente universitario 
a contratto in Scienze Sociali e della Comunicazione. Presidente 
dell'Associazione disciplinare Conscom, giornalista, esperto di 
comunicazione. Autore di diversi testi e saggi scientifici. 
 
Michela Paglia 
Dottoressa in Teorie e tecniche della comunicazione e 
dell'informazione.  Direttore creativo di Guerrillando e Showclap, 
esperta in Comunicazione strategica e Marketing non convenzionale.  
Autrice di saggi scientifici. 
 
 



 

3 

 

Maurizio Cianfarani 
Docente di economia aziendale, dottore Commercialista e Revisore 
Contabile. 
 
Rocco Chizzoniti,  
Psicologo clinico, giuridico e della comunicazione, strategic planner. 
 
Gianpiero Aquila 
Docente,  dottore in scienze agrarie. Esperto in strategie innovative nella 
gestione e commercializzazione dei prodotti nel settore agro-
alimentare.  
 

COSTI E MODALITA' DI PAGAMENTO 
Le ricordiamo che i posti sono limitati (max 30) e che l'iscrizione si 
perfeziona solo nel momento in cui si invia una mail all'indirizzo di 
posta s.bernini@resgroup.it allegando la ricevuta di bonifico effettuato 
al numero Iban sottostante di € 99 + iva  (TOT. 120,78 €). 

Inviare, per conoscenza, una copia del versamento anche a 
iafrateconsulting@gmail.com. 

 

DATI PER BONIFICO 

Banco Popolare Filiale di Pontedera, Piazza Curtatone Pontedera (PI) 

IBAN: IT18M0503471132000000000670 

Intestato a Res SRL 

Nella causale scrivere "Corso FARE IMPRESA ARCE" 

Inserisca nel corpo della mail il suo indirizzo per la fatturazione 
corredato di codice fiscale e partita iva, se ne è in possesso. 
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